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	Presentaciones de Alto Impacto

	Presentación

	Hoy en día para ser un buen orador no sólo basta con tener la actitud y la aptitud. Se requiere de la aplicación de parámetros conceptuales, procedimentales y actitudinales. Modular correctamente la voz, manejar un vocabulario correcto, saber cuándo hacer una pausa, saber cómo y cuándo capturar la atención de un auditorio, estructurar un buen discurso, poder improvisar durante una presentación o manejar una pregunta "comprometedora", pueden ser la diferencia entre ascender en la pirámide laboral o quedarse en los primeros peldaños..

	Objetivos

	Que los asistentes:

· Adquieran técnicas para vencer el miedo escénico.

· Aprendan las técnicas y herramientas que les permitan desarrollar y/o potenciar sus habilidades como oradores.

· Aprendan a fondo cómo organizar y estructurar sus discursos o presentaciones de forma que logren el impacto deseado.

· Potencien su capacidad creativa a la hora de generar ideas y contenidos para sus discursos.

· Desarrollen sus habilidades como oradores de forma que puedan producir un mensaje claro y preciso adaptado a las características de las audiencias a las que se dirigen.

	Metodología

	Este es un seminario interactivo, en el que se da un perfecto equilibrio entre los planteamientos teóricos y la práctica orientada a la mejora en el desempeño profesional. Durante las dinámicas, ejercicios y Role Play's se utilizará el método "Socrático", consistente en preguntar primero al participante sobre las soluciones de los asuntos planteados, hacerle reflexionar y trabajar sobre ello, para finalmente ofrecerle una opinión experta.

Desarrollaremos modelos activos, expositivos y demostrativos centrados en recetas y buenas prácticas mediante vídeo, resolución de casos y simulaciones, grabación y visionado, role-playings, ...

	Dirigido a: 

	Todos aquellos que consideran que dominan aceptablemente las técnicas clásicas de la oratoria y que desean mejorarlas con el conocimiento de las “reglas escénicas” del charlista profesional.  

	Beneficios 

	Participar en negociaciones eficaces orientadas por objetivos

Orientar las presentaciones a resultados

Conseguir los objetivos previstos actuando con seguridad  Dirigido a: 


	Programa

	MÓDULO 1: FUNDAMENTOS PARA HABLAR EN PÚBLICO

	La definición de los objetivos

El perfil de la audiencia y los estereotipos 

El objeto de la presentación 

	MÓDULO 2: LA COMUNICACIÓN HUMANA: FACTORES QUE INTERVIENEN

	La Comunicación Verbal

El uso de la palabra

Elementos a considerar: Tono, ritmo, claridad, volumen, velocidad 
Role-Plays (Grabaciones en video, análisis y conclusiones)

Comunicación Corporal y Gestual

Claves para la transmisión de ideas, sentimientos y pensamientos 

Los gestos y los movimientos corporales 

Role-Plays 
Comunicación Emocional

La transmisión del contenido emocional en el discurso

La Inteligencia Emocional como reto para el comunicador profesional

La "anatomía" emocional

Role-Plays 

Los Patrones Mentales: La relación entre el pensamiento y el comportamiento

Pensamiento y lenguaje positivo

Pensamiento y lenguaje negativo

Ejercicio práctico

Mensajes del Yo/ Mensajes del Tú

Dinámica



	MÓDULO 3: EL DISCURSO

	Estructura del Discurso

El Punto de Partida - Aspectos clave y análisis detallado

La Exposición - Aspectos clave y análisis detallado

El Desarrollo - Aspectos clave y análisis detallado

El Cierre - Aspectos clave y análisis detallado

Dinámica

La Utilización de Medios Audiovisuales

Los medios clásicos

Los medios modernos

Soportes en papel

Role Plays y Ejercicios Prácticos



	mÓdulo 4: La Programación NeuroLingüística y sus Aportaciones a la ORATORIA

	Aspectos medulares de la Programación Neurolingüística
Aplicaciones de la Programación Neurolingüística a los discursos
Ejercicios prácticos



	Formador

	Alexis Codina Jiménez.

· Director del Centro de Estudios de Técnicas de Dirección (CETED) de la Facultad de Contabilidad y Finanzas y Profesor Titular de la Universidad de La Habana (UH). Ex –miembro del Consejo Científico del Instituto Internacional de Investigaciones Científicas sobre Problemas de Dirección. (1988-92).

· Contador Profesional, Lic. en Economía de la UH y Dr. en Ciencias Económicas (Ph.D.) del Instituto Financiero de Moscú.

· Se ha desempeñado como Administrador y Jefe de Contabilidad en empresas. Desde 1966 es profesor de la UH donde ha sido Director de los Equipos de Investigaciones Económicas, Vice-decano, Decano de la Facultad de Economía y Vicerrector.

· Ha impartido cursos de postgrado (doctorado y maestría) en: España, México, Venezuela, Argentina, Bolivia, Paraguay, República Dominicana y Cuba y realizado viajes de intercambio y participado en eventos en: Canadá, Italia, R.D. Alemana, Bulgaria, Checoslovaquia, Hungría, ex –URSS, R.P. China y Mongolia. 

· Tiene 4 libros y más de 150 artículos publicados, algunos en EEUU, México, Bolivia y Puerto Rico, entre otros países. 

· Desarrolla cursos de postgrado, programas de capacitación de directivos y consultorías gerenciales en temáticas sobre: estrategias empresariales, programas de cambios organizacionales, y formación de directivos.



	Duración y Frecuencia

	Horario preferidos: De 9:00 a 18:30 horas

Duración: 8 horas

Frecuencia: cuatro jornadas de dos horas

	Observaciones

	Sólo podría impartir formación los lunes y miércoles de 19:0 a 22:00 y los sábados durante todo el día

También podría realizarlo en seminarios de dos jornadas continúas

No puedo efectuar desplazamiento fuera de la provincia de Barcelona
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